
令和7年度首都圏販路開拓商談支援事業

開催日程

開催会場

金

東京都立産業貿易センター
浜松町館 （JR浜松町駅徒歩5分）

2025年11月７日

事業の流れ

募集・応募

締切：7月28日（月）17時

対象事業者選定

時期：8月上旬

事業説明会＋個別相談会

開催日程：8月21日（木）・22日（金）

商談会後個別相談

開催時期：12月上旬（希望者のみ）

エントリー方法

※詳細は別紙事業概要をご覧ください

参加要件

下記Webページより提出様式をダウンロード

し、必要事項をご記入のうえご提出ください
※事業の詳細やバイヤー情報も掲載しています（随時更新）

2025年7月28日（月）17時
エントリー

締切

Web
サイト

支援対象事業者

30社

程度を選定

首都圏バイヤー

３０社

程度が参加！

商談会

開催日程：11月7日（金）

成約率高まる

バイヤー指名型
商談会

商談後の

アプローチを

サポート

商品資料に基づきバイ

ヤーが商談相手を指名

する形式のため、高い成

約率が期待できます

商談会後個別相談で

商談後の対応等に

ついて専門家に1対1

で相談できます

参加無料！

無料で参加可能です

※商談会等の参加に係る

交通費は自己負担

事業の特徴 参加候補バイヤー企業（抜粋）

 滋賀県内の事業者であること（本店または支店を有すること）

 滋賀県内で販売実績があること

 首都圏での販路開拓に意欲があること

 流通可能な自社商品を出品できること

 首都圏での商談会（11月7日）に参加可能であること

 商談の結果や商談成立後の取引状況などを翌年以降も定期的

に県及び事務局に報告すること

 県、事務局、バイヤーとの連絡窓口体制を整えること

業態 社名

食 高質スーパー (株)京北スーパー

食 業務用卸
(株)ユニコ・ジャパン・
インターナショナル

食・非食
セレクト
ショップ

(株)AKOMEYA TOKYO

非食 卸・小売 (株)うさぎ商店

非食 EC・輸出 日本工芸(株)

首都圏には、地域で人気の特産品や魅力的な商品

が多数求められています。滋賀県ここ滋賀では、

このような地域ならではの商品を求める首都圏

バイヤー等との商談会を開催いたします。

首都圏での販路開拓にご興味のある事業者様、

商談ルートにお悩みの方、あるいは自社商品の市場

性を試したい事業者様を積極的にサポートします。

ぜひ、ご参加ください。

バイヤーより

指名があった
事業者が参加

バイヤー指名型商談会を開催！
参加事業者を募集します

首都圏販路開拓＆販路拡大を支援！

※この他のバイヤー情報は下部記載Webサイトに掲載

https://rpi.co.jp/pj/250540/

事業詳細・応募様式は
Webサイトを
ご確認ください

ここ滋賀と連携した

首都圏販路開拓商談支援事業！ ３０社



募集・応募

締切：7月28日（月）17時

事業説明会＋個別相談会

開催日程：8月21日（木）・22日（金）

商談会後個別相談（希望者のみ）

開催時期：12月上旬 開催方法：オンライン

・専門家によるオンライン面談

商談会

開催日程：11月7日（金）

開催会場：東京都立産業貿易センター
浜松町館2階南

商談用商品資料提出

時期：8月下旬～9月上中旬

提出物：FCP展示商談シート（食品）

指定フォームの商品規格書（非食品）

バイヤーへの情報提供・商談指名収集

経過把握アンケートの実施

開催時期：2月頃

・商談実施事業者に対し商談の進捗状況を確認いたします

要望に応じた個別商談機会の提供（希望者のみ）

開催時期：12月～2月頃

実施方法：オンライン(対面も可能)

・事業者・バイヤー双方の要望に応じた商談機会を提供

対象事業者選定

時期：8月上旬

参加申込書・商品資料に基づき、首都圏販路開拓の可能性が高いと
見込まれる事業者を、支援対象者として30社程度選定いたします。

※選定された事業者の資料はここ滋賀（アンテナショップ）に共有し、
今後のここ滋賀での取扱や支援の対象候補として取り扱います

令和７年度滋賀県首都圏販路開拓商談支援事業 事業概要

２．事業の流れ

主 催 滋賀県ここ滋賀 TEL：03-6225-2951

●提出物

①参加申込書（Excel）・・・専用Webページ
より様式をダウンロードし、必要事項をご
記入ください。

②商品資料・・・商品規格書（様式指定なし）
または商品画像

【重要】事業者選定の重要な参考資料となりま
す。可能な限り商品画像ではなく商品規
格書でのご提出にご協力ください。

●提出先
事務局へメールで提出
jim-cocodemo@rpi.co.jp

支援対象事業者に選定された方は、原則参加必
須です。2会場のうちどちらかにご参加くださ
い。（参加時間は個別に設定します）

●実施概要
日程・会場：

実施内容：事業説明と専門家による商談準備
についてのアドバイス

【重要】参加会場はエントリー時の
参加申込書で希望を伺います

１．事業の概要

本事業は、首都圏での販路開拓を目指す滋賀県内の事業者を対象に、首都圏バイヤーへ商品情報を

提供し、バイヤー指名型の個別商談会等を実施するものです。

個別商談会の実施のほか、商談成立に向けたフォローアップ支援、要望に応じた商談機会の提供な

ど、参加事業者のステージに応じたプログラムを実施します。

8月21日（木） 滋賀県立文化産業交流
会館 会議室２（米原）

8月22日（金） キラリエ草津 大会議室

募集・応募＜エントリー方法＞

事業説明会＋個別相談会

選定されな
かった場合、
ここで事業は
終了となります

バイヤーの商
談指名がな
かった場合、
商談会には
ご参加いた
だけませんが、
「個別商談機
会の提供」に
はご参加い
ただけます

採択

不採択

バイヤーから商談指名あり

商談指名
なし

令和６年度商談会の様子

首都圏販路開拓商談支援事業事務局（(株)アール・ピー・アイ内）担当：矢野、佐藤ゆき、武田

メール：jim-cocodemo@rpi.co.jp TEL：03-5212-3411 FAX：03-5212-3414

事務局
（委託先）

お問い合わせ先
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