
令和6年度滋賀県首都圏販路開拓支援事業 事業概要

１．事業の概要
本事業は、首都圏での販路開拓を希望する滋賀県内の事業者を対象に、首都圏バイヤー

に商品情報等を提供し、バイヤー指名型の個別商談会等を実施するものです。
個別商談会の実施のほか、商談成立に向けたフォローアップ支援、要望に応じた商談機会

の提供など、参加事業者のステージに応じたプログラムを実施します。

事業参加者の募集
提出物：参加申込書 募集締切：8月20日(火)17時まで

経過把握アンケートの実施
・商談実施事業者に対し商談の進捗状況を確認いたします

３．問い合わせ先

事業説明会＋商談準備セミナー
開催日程：8月下旬 開催方法：オンライン

・事業説明(参加必須)＋専門家による商談準備についてのアドバイス(希望制)

２．事業の流れ

商品情報の提出
提出物：FCP商談シート(食品)、商品規格書(非食品)等 実施時期：9月

・バイヤーに事前に提供する商品情報をご提出いただきます
・この資料をもとにバイヤーが商談指名を検討します

開催日程：11月7日(木) 開催方法：都内会場での対面商談
開催場所：東京都立産業貿易センター台東館

バイヤー指名型の個別商談会

実施時期：12月～2月 実施方法：オンライン(対面も可能)
・事業者・バイヤー双方の要望に応じた商談機会を提供

フォローアップ支援①

商談マッチング（バイヤーからの指名）

要望に応じた商談機会の提供

主 催 |滋賀県ここ滋賀 TEL：03-6225-2951
事務局(委託先) |首都圏販路開拓支援事業事務局((株)アール・ピー・アイ内) 担当：佐藤ゆき、森下

メール：jim-cocodemo@rpi.co.jp TEL：03-5212-3411

商談会後のフォローアップ支援(希望制)
実施時期：12月予定 開催方法：オンライン

・専門家によるオンライン面談

フォローアップ支援②

バイヤーから指名が
あった事業者が
参加可能
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